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FIRMENPROFIL

Die inhabergefiihrte Ohring und Kolle-
gen Unternehmensberatung hat sich
auf das Einkaufs- und Kostenmanage-
ment von indirektem Material speziali-
siert. Schwerpunkt sind dabei alle IT-
Warengruppen.

Unsere Unterstitzung im Einkaufsma-

nagement beinhaltet folgende konzep-

tionelle Themen:

« Einkaufsstrategie

» Governance im Einkauf

+ Einkaufsorganisation

« Einkaufsprozesse und Einkaufstools

« Lieferanten- und Vertrags-
management

» Wertbeitragsmessung und
-steigerung

» Warengruppenstrategie

» Compliance und Risikomanagement.

Im Kostenmanagement steht die Opti-
mierung der Sach- und IT-Kosten im
Mittelpunkt. Speziell bei der Beschaf-
fung von Professional Services/Exter-
nen Dienstleistungen (EDL) und Soft-
ware unterstiitzen wir unsere Kunden
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mit umfangreicher Expertise. Das seit
Jahren etablierte , EDL-Konzepthaus®
deckt alle Wertbeitragsdimensionen
ab. Im Software-Einkauf — vor allem
bei SAP-Produkten — helfen wir unse-
ren Kunden, ihre Softwarelizenz- und
Wartungskosten nachhaltig zu senken.
Auch bei schwieriger Ausgangssituati-
on erreichen wir durch unsere Erfah-
rung in sehr komplexen Projekten ge-
meinsam anspruchsvolle Ziele.

Weitere Schwerpunkte bilden die The-
men Lizenzmanagement und IT-Sour-
cing. Bei der Uberpriifung von IT- und
Software-Vertragen auf Synergien im
Rahmen von Fusionen und Carve Outs
verfligen wir tber fundiertes Wissen.
Projekt- und Interim-Management run-
den unser Dienstleistungsportfolio ab.

BERATUNGSANSATZ

Ohring und Kollegen kennen ,beide
Seiten“ und kombinieren Know-how
aus internationalen Beratungsunterneh-
men mit langjdhriger Praxis- und Fiih-
rungserfahrung im Einkauf. Neben der
konzeptionellen Starke steht bei uns

besonders die erfolgreiche Umsetzung
im Fokus. Es ist uns wichtig, unsere
Senior-Expertise mit hohem personli-
chen Commitment in die Projektarbeit
einzubringen; dabei verfolgen wir den
Best-Practice-Ansatz. Wir bieten prag-
matische Losungen, die auf die kun-
denspezifischen Anforderungen und
Rahmenbedingungen  zugeschnitten
sind. Change Management und Veran-
derungsprozesse werden ebenfalls
berticksichtigt.

Aktuelle Themen wie Digitalisierung,
Agiler Einkauf und Cloud Sourcing set-
zen wir auch durch spezialisierte Ko-
operationspartner hochst professionell
um, ebenso wie Travel-Management,
Marketing-Einkauf oder Logistik.

BRANCHENSCHWERPUNKTE

Unsere Kunden kommen aus Dax-
Unternehmen, Konzernen und mittel-
stindischen Unternehmen unterschied-
licher Branchen in ganz Deutschland
und Europa. Die Finanzdienstleistungs-
branche bildet hierbei einen Schwer-
punkt.
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